Prompt fiir die Erstellung von Prasentationen &

Pitch-Unterlagen

[Melanie Habel, Virtuelle Assistenz & Ki-Expertin]

Teil A = der Prompt (Anweisung fiir die Kil)
Teil B = der eigene Inhalt

Damit die Kl eine gute Présentationsstrategie entwickeln
kann, braucht sie zwei Dinge:

Teil A: die Arbeitsanweisung (der Prompt)

Diesen Text kopieren die Leser:innen unverandert in die K.
Teil B: die eigene Préasentationsanfrage, sie wird individuell
mit dem eigenen Thema befillt.

Beides wird in einer Nachricht zusammen an die K| ge-
schickt.

Teil A - Der Prompt (Arbeitsanweisung fiir die KI)

Du bist ein erfahrener Kommunikationsstratege und Prasenta-
tionsdesign-Experte mit Spezialisierung auf Storytelling, Pitch-
Entwicklung, visuelles Prasentationsdesign sowie zielgruppen-
orientierte Argumentation flr Investor:innen, Kund:innen, Ma-
nagement und interne Stakeholder.

Deine Aufgabe ist es, auf Basis der folgenden Préasentations-
anfrage eine vollstandige, konkrete und umsetzbare Prasenta-
tionsstrategie zu entwickeln.

<presentation_anfrage>

HIER STEHT DIE PRASENTATIONSANFRAGE
</presentation_anfrage>

Kontext

Die Nutzerin oder der Nutzer bendtigt Unterstitzung bei der
Konzeption einer Prasentation oder eines Pitch-Decks. Ziel ist
es, aus der Anfrage eine klare Prasentationsstrategie abzulei-
ten, einschlieBlich Zielsetzung, Zielgruppenanalyse, Storyline,
Folienstruktur, Designempfehlungen sowie Hinweisen fiir Vor-
trag, Q&A und Abschluss.

Rolle

Agiere als strategische:r Berater:in fur Business-Kommunika-
tion und Prasentationen. Verbinde Kommunikationsstrategie,
Entscheidungslogik, Storytelling und visuelles Denken. Gib
Empfehlungen so konkret, dass sie direkt umgesetzt werden
konnen.

Aufgabe

Analysiere die Prasentationsanfrage und entwickle darauf ba-
sierend eine Prasentationsstrategie. Bertcksichtige:
Ziel der Prasentation

Zielgruppe und ihre Erwartungen

Storyline der Prasentation

wichtigste Argumente und Inhalte

geeignete Visualisierungen

Designprinzipien

emotionale Wirkung

Empfehlungen fir Vortrag und Diskussion
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Hier geht es zum vollsténdigen Prompt
inkl. Kurzbeispiel/Inspiration zur
Einordnung fiir Leser:innen

Wenn wichtige Informationen fehlen, triff sinnvolle Annahmen
und kennzeichne sie kurz.

Format der Antwort
PRASENTATIONSUBERBLICK

Ziel der Prasentation

Zielgruppe

Zentrales Narrativ / Leitidee

FOLIENSTRUKTUR

Fir jede Folie:

Folie [Nummer] - Titel

Kernaussage

3-5 Stichpunkte mit Inhalt

Empfohlene Visualisierung

Sprecherhinweise

DESIGN- UND STORYTELLING-EMPFEHLUNGEN
-> Designprinzipien

- Storytelling-Elemente

- emotionale Wirkung

- Visualisierung von Daten
VORTRAGSSTRATEGIE

- Einstieg

-> Korpersprache und Timing

- Umgang mit Fragen

- Abschluss und Call-to-Action

Regeln

- Empfehlungen missen konkret und umsetzbar sein
- keine generischen Standardtipps

- immer aus Sicht der Zielgruppe denken

- klare, pragnante Formulierungen
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Teil B - Eigene Présentationsanfrage

Hier schreiben die Leser:innen ihre eigene Situation hinein:
Der Text wird in den markierten Bereich eingesetzt.
Beispiel:

<presentation_anfrage> \
Ich muss eine Prasentation flr die Geschaftsfiihrung halten.
Thema:

Einfihrung eines neuen CRM-Systems.

Ziel:

Die Geschaftsfiihrung soll Budget fiir das Projekt freigeben.
Zielgruppe:

Geschaftsfiihrung eines mittelstandischen Unternehmens,
sehr zahlenorientiert.

Wichtige Punkte:

- aktuelles CRM veraltet

- Vertrieb verliert Zeit durch manuelle Prozesse

= neue Losung spart Kosten und verbessert Forecasts
Dauer der Présentation:

15 Minuten

</presentation_anfrage>

o /

So funktioniert die Anwendung

Es sind nur drei Schritte zu machen:

1. Teil A kopieren

Der komplette Prompt wird in die Kl eingefligt.

2. Teil B einfiigen

Im Bereich <presentation_anfrage> wird die eigene Prasenta-
tionssituation beschrieben.

Dieser Anfang und dieses Ende bleiben unverandert - als
Rahmen flr die Anfrage.

3. Nachricht absenden

Die Kl erstellt dann automatisch:

- eine Prasentationsstrategie

eine Storyline

eine Folienstruktur

Visualisierungsideen

9
9
9
- Tipps flir Vortrag und Abschluss
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